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18 000 EXEMPLAIRES
2 000 LECTEURS

Le spécialiste de la porte

Béthune, ¢’était une belle
opportunité pour cette entre-
prise, qui cherchaitalors a se
développer. 65 employés ar-
rivent ainsi sur ce site de
8 000 m? en 2008. En quatre
ans, les cffectifs ont plus que
doublé et tournent autour de
140 aujourd’hui.

Continuer
asedévelopper

Méme sil’entreprise table
sur une croissance minime
cette année, autour des 3 9%,
elle continue d’investir.
« Nous avons achelé un ter-
rain d'un hectare juste a

se developpe

Installée au Parc Futura
depuis 2008, l’entre-
prise internatio-
nal (Euradit), spéciali-
sée dans la construction
de portes d’entrée, em-
ploie 140 personnes.
Son président, Jean-Ga-
briel Creton vient de ra-
cheter un terrain juste a
co6té afin de poursuivre
le développement de
'entreprise, qui connait
une croissance a deux
chiffres depuis des an-
nées.

n fait un mé-
tier d’épi-
cier. Nous
" mavons qua-
siment pas de stock ct on li-
vre sous huit jours. On ne
peutpasdélocaliser notre sa-

voir-faire et notre capacité a
fournir autant de modéles
ditférents en aussi peu de
temps. On fonctionne a la
commande. Ici, ce ne sont
pas des constructions en sé-
rie. » Le président Jean-Ga-
briel Creton sait que son en-
treprise familiale peut faire
face a la crise, qui touche ac-
tuellement I'économie mon-
diale. Lui, le self-made-man,
qui fut employé dans une
quincaillerie avant de créer
son entreprise. Fier de son
entreprise béthunoise, il
tient a rappeler que Pentre-
prise existe depuis 1994, « A
I'époque, on s’est lancé dans
la fabrication de panneaux
de portesd’entrées a Erquin-
ghem-Lys, puis 'entreprise
agrandietons’estretrouvéa
Godewacrsvelde avant de
s'implanter a Béthune », sou-
ligne-t-il.

Jean-Gabriel Creton (notre
photo) en est persuadé : la
porte d’entrée est un mar-
chéporteur.« Laported’en-
trée, c’est le reflet de la per-
sonnalité des usagers,
c'est pourquoi il y a autant
demodeélesdifférents. »En-
gagé avec des bailleurs so-
ciaux sur les modéles
basse-consommation,
Doorsinternationalse posi-

tionne aussi sur le marché de la porte blindée déco-
rative. « Avec la multig

des ho et

l'insécurité, ces portes sont I'avenir. »

coté. Ce quiva nous permet-
tre d’intégrer le process de
découpe de vitrage sur le site
de Béthune », indique lc pré-
sident. Le chantier débutera
ennovembre pour une livrai-
son prévue au printemps
2013. « Celanevapasengen-
drer une forte recrudes-
cence des effectifs, quelques
postes d’opération de pro-
duction ¢n plus. On s"adap-
tera en fonction du dévelop-
pement de Pactivité. Onade
la chance, pour le moment
nous n’avons jamais eu a
nous poser la question du li-
cenciement », poursuit-il.
Chaque année, 80 000

EN CHIFFRES

80 000Cestle
nombrede panneauxde
portesd'entréequi
sortentchaqueannéede
I'entreprise béthunoise.
44C'esten
pourcentage, lapartde
marchédel'entreprisesur
laporteenPVC.

140 Commelenombre
d'employéssurlesitede
Béthune.

9,3 C'estenmillion
I'investissementglobal
dugroupedepuis 1999,
dont5 millionsen
investissementfoncier.
3 000Cestenmla
surfacedunouveau
batiment, quivaaccueillir
enpartieladécoupedu
verre,

panneaux de portes décora-
tifs sortent du site béthu-
nois. Aucune nest vendue
aux particulicrs, maiselles se

Art et fenétres...) Avec un
prévisionnel optimiste, « re-
trouver une croissance a
deux chiffres des 2013 »,
Doors international s’est
également lancé dans la
porte blindée de qualité et
décorative pour les particu-
liers. Dans une entreprise
leader national dans son sec-
teur, Jean-Gabriel Creton
veut toujours garder uncoup
d’avance sur la concurrence.
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